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., Wenn's staubt, war’s nicht Der Holziwourm*™

Innovationskraft und unternehmerischer Mut machen aus kleinem Montagebetrieb einen florierenden Parkettprofi

Holzwurm” hat sich innerhalb von 10 Jahren

vom fast bankrotten Betrieb zum florierenden
Unternehmen entwickelt. Jetzt expandiert der
Parkettverleger nach Bayern und Sachsen. Unter-
nehmerische Weitsicht und Mut sowie innovative
Ideen machen den Inhaber Andreas Filip zu einem
Vorzeigebild einer neuen Generation von Hand-
werkern.

D as in Sindelfingen anséassige Unternehmen ,Der

Die Trumpfkarte des Unternehmens ist das staubfreie
Schleifen von Parkettbdden. Nicht einmal kleinste
Reste von Feinstaub entstehen bei dieser Methode.
Dadurch ist ,,Der Holzwurm* heute eines von nur zwei
Unternehmen in Deutschland, die diesen exklusiven
Service anbieten konnen. Das Sortiment an Parkett-
Hélzern lasst ebenso keine Wiinsche offen.

Eine weitere technische Entwicklung erlaubt dem
Unternehmen, in Kombination mit staubfreiem
Schleifen einen weltweit einzigartigen Service
anzubieten: das Holzwurm-Team ist in der Lage,
Parkettbdden zu 6len und anschlieBend so zu
versiegeln, so dass der Boden innerhalb weniger
Stunden wieder voll belastbar ist. Der geélte Boden
wird mit UV-Licht behandelt und ist anschlieBend
sofort begehbar. Ein spezieller Zwei-Komponenten-
lack kann dann als Versiegelung aufgebracht werden.
Nach weiteren drei Stunden ist der Boden wieder voll
belastbar. Wahrend bei konventionellen Methoden
der Parkettlack mehrere Tage ausharten muss, bis er
eine Festigkeit erreicht, die wieder eine volle Belastung
erlaubt, kénnen bei Holzwurm die Maébel wenige
Stunden nach der Behandlung wiederan Ortund Stelle

n. ,Seit wir diese Kombination anbieten,
ie Bude ein” erklartFilip. , Wir

hattel \Wartezeiten von mehreren
Monaten m hinterhel ommen*”. Die
stelgende undenanfragen zwang das
Unternehmen zu- weiterer was so__
einfach klingt, erwies sich als

massives Problem.

Filip fand einfach kein

Personal. Trotz Annoncen—.._____ I

in der Tagespresse und BT

Anfragen beim Arbeitsamt war

es praktisch unméglich, qualifiziertes Personal zu
akquirieren. Ende 2006 beschloss Filip kurzer Hand,
weitere Betriebe in Deutschland zu kaufen, um die
Anfragen bewaltigen zu kénnen.

Die heutige Erfolgsgeschichte begann vor 13 Jahren

unter denkbar unglnstigsten Bedingungen. Der
damals 27-jahrge Jungunternehmer griindete nach

Abschluss seiner Lehre
und des nachfolgenden
Bauingenieursstudiums
seinen eigenen Mon-
tagebetrieb, den er als
eine Art Gemischt-
warenladen fuhrte. Der
Leistungsumfang  der
Schreinerei  umfasste
alle typischen Arbeiten,
vom Innenausbau bis zu
Parkettboden.  Damit
war Filip einer unter
Vielen, was nach kurzer
Zeitdazu fuhrte, dass er
sich konzeptionslos und ohne Visionen von Auftrag zu
Auftrag hangelte. Nach kurzer Zeit waren Konto und
Auftragsbicher leer und Filip vor dem letzten Schritt,
Insolvenz anmelden zu mussen. “Ich war zu dieser Zeit
véllig naiv, machte andauernd auf dicke Hose, und
dachte, dass alles von selbst gehe”. Als ihm das Wasser
bis zum Hals stand und es keine Perspektive mehr gab,
machte Filip einen Schlussstrich unter sein bisheriges
berufliches Leben. Von seinem letzten Geld buchte er
ein One-Way-Ticket nach Kreta, in der Hoffnung, den
Kopf dort frei zu bekommen, oder fur immer zu
verschwinden.
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Inhaber Andreas Filip

Unter der mediterranen Sonne Griechenlands gingihm
nach depressiven drei Wochen ein Licht auf. Filip
besannsich aufdaswahrend des Studiums Erlernte und
begann, an einem neuen Konzept zu arbeiten. Das
Ergebnis nach zwei Wochen: nur wenn er sich mit
innovativen Ideen von der Konkurrenz abgrenzen
kann, besteht Aussicht auf Erfolg. Ausgestattet
mit einem familidren Kleinkredit wagte der
inzwischen 32-jahrige einen letzten Versuch.

Er investierte in eine neue Maschine, von der
er durch Zufall erfuhr.

Diese Maschine sollte es ihm erlauben,
unter Einsatz von UV-Technik die eben
behandelten Béden augenblicklich begehbar

zu machen, was ihm zu dieser Zeit nur ein mildes
Léacheln seiner Konkurrenten bescherte.

Eine vollige Neuausrichtung seines Betriebes ist die
Grundlage seines heutigen Erfolges. Filip konzen-

trierte sich ausschlieBlich auf das Verlegen und
Sanieren von Parkettbdden. Seine
Philosophie lautet: ,Nur hochste
Qualitat und den Mitbewerbern immer
einen Schritt voraus”. Filip besuchte
samtliche internationalen Fachmessen
und wahrend die Konkurrenz noch
Eiche und Buche in die heimischen
Wohnzimmer empfahl, arbeitete

Holzwurm bereits mit Bambus, '
Kokos, Olive oder Afromosia- .
Holzer. Sein Bestreben war und

ist es, stets Trends zu setzen

und diesen nicht | H
hinterher zu

laufen.

Staubfreies Schleifen dank moderner Absaugtechnik
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InKombination mitinnovativen Techniken entwickelte
sich der Parkettlegebetrieb in kirzester Zeit zu einem
mobilen Absauganlage war er zudem der einzige, der
vollig staubfreies Schleifen der Béden anbieten kann.
Unternehmen, das diese Kombination anbieten
kann. Damit wurde Der Holzwurm

! die in kurzer Zeit ihre Béden sanieren
miissen. Vor allem gewerblichen Kunden

die}_- ‘SchlieB- und Ausfallzeiten radikal
verkirzen. Wahrend die durchschnittliche
A()a%‘ierungszeit' bei Anwendung der
betragt, Iigfén lolzwurm denselben Service in 24
Stundel uch Privatkunden profitieren von der
Seite, sanieren tagsuber das Parkett und stellen
abends alles wieder auf seinen Platz”, erklart Filip,

kleinen aber feinen Betrieb. Mit der Anschaffung einer

»Der Holzwurm” ist heute das einzige deutsche

schlagartig interessant fur alle Kunden,

profitieren von dem schnellen Service, dasich

onventionellen Methode noch 8-12 Tage

neuen Technik. , Wir rdumen die M6bel morgens zur
"anschlieBendes Putzen entfallt komplett".

Von aktuellen Erfolgen befliigelt, entwickelt Filip
bereits neue Ideen. Er plant fir 2007 neue Standorte

in Munchen, Dresden und Iserlohn. Der Sindelfinger
Unternehmer  verkérpert hierbei eine neue
Generation von Handwerkern. Zwischen

Mobiltele;c:}/"PDA und UV-Technik arbeitet Filip
andauernd an neuen technischen Visionen, die er
zZielstrebig selbst entwickelt. Zu seinem taglichen

Handwerkszeug -~ gehéren neben Hammer und
Stemmeiseyd%h Laptop und Navigationsgerat.

Da ist es kein Wunder, dass sich die Ideen des Visionars
auch herumsprechen. Inzwischen erreichen das Sindel-

finger Unternehmen auch Anfragen diverser
Luxushotels aus dem arabischen Raum.
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Mitarbeiter mit Brille: UV-Belichtung macht Boden so-
fort begehbar
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